Manual de Linkedin -
para empresas:
10 ejemplos sobre como

LinkedIn puede ayudar a tu
negocio

Social Sell@)g

Consulting

[ exm—

E“‘E‘

Triunfa con LinkedlIn



Introduccion

Uso + consejo #1
Uso + consejo #2
Uso + consejo #3
Uso + consejo #4

Uso + consejo #5

O

Uso + consejo #6

=
I

Uso + consejo #7

[
[

Uso + consejo #8

[
N

Uso + consejo #9

[
(7%)

Uso + consejo #10

[
B

Conclusiones



Ya seas una empresa pequena o una
multinacional de grandes dimensiones...

LinkedIn es una red pensada pory para los profesionales.
Tener una buena presencia tanto de empresa como de los ejecutivos que la

componen es fundamental ya sea para conseguir clientes o para tener una
buena imagen de marca que atraiga buenos candidatos.

No obstante Linkedin es una red social complicada de
manejar y por ello no siempre se conocen todas las Linked £

Saca el maximo partido a tu vida profesional.

posibilidades que ofrece. LinkedIn es mucho mas que
una red para buscar empleo, lo vamos a ver ahora con
10 posibles usos de Linkedln que pueden ayudar a tu
empresa. Una advertencia: Son usos pensados desde
los perfiles de los individuos que las dirigen, no de las
empresas. Los perfiles de empresa en LinkedIn hoy en dia
no pueden hacer muchas de estas cosas que se recogen
aqui. Asi que si eres directivo o propietario de un negocio,
LinkedIn te puede ayudar a:




Uso #1 de Linkedin Consejo #1

Construir una red de contactos para para conseguir contactos
conseguir los objetivos de tu negocio. de valor

Piensa primero lo que quieres conseguir (ejemplo: Usa lo que se conoce como “busqueda
si tengo una firma de abogados mercantiles quiero avanzada”: pincha al lado de la caja de

conseguir clientes empresas de un perfil Z) y busca bisqueda donde pone “avanzada”
en LinkedIn contactos que encajen en el objetivo. Te
ahorraras la primera toma de contacto “en frio”! Imagina,
siempre es mas facil abordar a un contacto con un email
diciendo que sois compaferos en LinkedIn que con una
llamada de teléfono sin mas referencias.

in

Todos los filtros para personas

Contactos de Ubicaciones

Contactos

Te saldra un desplegable que te
permitira buscar a los contactos que
. necesites insertando alguna palabra
Barcelona y alrededores, Espafia
03 o Ui clave (Ejemplo: director general),
[ estados Unidos 3 s 5 3
ubicacion si quieres, sector, etc

D ler Afadir contacto de | | Afadir una ubicacion

20
D D Espafa

D 3ery demas
D Madrid y alrededores, Espaia

Sectores

Empresas actuales Empresas anteriores

Afadir un sector

Afadir una empresa actual Afadir una empresa anterior

D Telefonica D Telefonica D Marketing y publicidad




Uso #2 de LinkedIn Consejo #2

Consolidarte como un referente para conseguir contactos
en tu sector de valor

Si te da pereza poner una actualizacion al dia
puedes programarla usando herramientas como
Hootsuite de forma que en un solo dia dejes la

semana entera programada.

-

Conlaversion gratuitate serasuficiente.
Si quieres programar debates en
gruposentonces la herramienta mas
& Escribi ticul ] .
(L escibir un aricuto ) (@ )( =) adecuadaes Oktopost, tienes un mes
gratis deprueba, luego toca pagar.

¢Como? Pues con un poco de disciplina y dedicacion diaria:
intenta poner al menos una actualizacidn al dia en tu perfil de
LinkedIn en la que comentes algo relevante de tu sector (por
ejemplo, si eres abogado, comenta una ley recién aprobada).

También puedes plantear debates en grupos a los que
pertenezcas que te ayuden a demostrar lo que sabes vy
enriquecer tus conocimientos con las aportaciones de otros.

Comparte un articulo, foto, video o idea




Uso #3 de LinkedIn Consejo #3

Conseguir clientes para tu negocio a para conseguir contactos
través de las recomendaciones online de valor

Cuando acabes un trabajo y sepas que elcliente
estd contento pidele que te recomiende
orientandole del aspecto que te gustaria
que resaltara. Incluso te puedes ofrecer para
redactarle tu algo de base por si le ayuda. Antes
de pedirle oficialmente la recomendacion a
través de LinkedIn diselo por teléfono o por
email.

Un cliente satisfecho y contento con tu trabajo es la
mejor recomendacion posible. Pidele que te escriba una
recomendacion, se publicara en tu perfil y la conoceran
todos los miembros de tu red de LinkedIn.

Enviar mensaje

<
s
i

FD Compartir perfil
;Quieres consequir resu
profesional? Estaré feliz o, Guardar como PDF
en LinkedIn! [f+34 6301 ®  Eliminar contacto
Si quieres saber donde se pide una
m Denunciar/bloguear o .
recomendacién: ve tu perfil y pulsa en
X Dejar de sequir laflechaalladodelboton“verperfilcomo”.
l_é Solicitar una recomendacién
(B] Recomendar Una de las opciones desplegadas sera

Datos destacados “solicitar recomendacion”

Q Dar reconocimiento

10 contactos en comun



Uso #4 de LinkedIn Consejo #4

Relacionarte con tu sector de actividad pararelacionarte con tu sector

(lo que ahora llaman finamente “hacer de actividad

networki ng”) Apuntate al menos a 5 grupos de tu sector. Ojo que
en muchos de ellos estara tu competencia. Mira lo
que se debate y los miembros de cada grupo.de
base por si le ayuda. Antes de pedirle oficialmente
la recomendacion a través de LinkedIn diselo por
teléfono o por email.

En LinkedIn tienes la posibilidad de “hablar” en los
grupos que haya sobre tu sector de actividad (ejemplo:
retail) o con diferentes profesionales que representan
a las asociaciones principales de tu sector ya sean
fabricantes, proveedores, competidores o clientes.
Puedes compartir con ellos tus inquietudes, novedades
del sector, opiniones sobre nueva legislacion, etc.

nogacos
Ehecraos

I - I




Uso #5 de LinkedIn Consejo #5

Encontrar proveedores para tu

, Usa el buscador, pon lo que
negocio

estas buscando y refina los

Linkedln es como un “boca-oreja” gigantesco donde resultados
puedes preguntar a tu red de contactos por algln proveedor
adecuado para un servicio concreto; por ejemplo: alguien
que te. haga .un diseno de l(?gotlpos, una agencia de iPrueba!
marketing online o lo que necesites.

vvvvvv
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Uso #6 de LinkedIn

Conseguir financiacion o inversores
para tu proyecto

;Porquéno? PorLinkedIn “habitan” perfiles muy
variopintos, muchos business angels, ejecutivos
de banca, etc. que pueden estar interesados en
invertir en tu empresa.

Consejo #6

;Sabias que hay mas de 250
grupos en Linkedin con el
nombre de “business angels”?

Si buscas uno, ya estas
apuntandote a alguno de
estos grupos...



Uso #7 de LinkedIn Consejo #7

Hacer “recruiting” o busqueda de Pon un anuncio en tu perfil
candidatos para tu empresa de empresa y apéyalo desde

Si no te puedes permitir contratar a una empresa de seleccion

los perfiles personales de

LinkedIn te puede ayudar de varias formas: publica en tu perfil IOS d Ife rentes em pleados

personal y en el de tu empresa el
perfil que estas buscando dejando
un email de contacto. También
puedes buscar candidatos con el
buscador de personas de LinkedIn
o en los grupos donde pueda hacer
profesionales del perfil que estas
buscando.

iasi le daras mas difusion!




Uso #8 de LinkedIn Consejo #8

Controlar a tu competenciay a

tu entorno Sigue las paginas de empresa
de tu competencia para saber
Hay, mas, d.e 3 millones de paginas c.:le emprgs:a er1 LinkedIn. C|L|é estén contando
Estds paginas nos pueden dar informacion importante
sobre las empresas de nuestra
competencia: qué personas forman .
parte de ellas (dependiendo de tu I,S_egu = gue te pu_e,de Sl
red y del tamafio de la empresa util esta informacion!
igual no puedes acceder a todos
los empleados), si han contratado
a alguien recientemente, su
imagen publica a través de sus
actualizaciones.




Uso #9 de Linkedin Consejo #9

Conseguir referentes o “mentores”

para ti como empresario Unete a grupos en donde
pueda haber profesionales
Enlaculturalatinaestonoestanhabitualcomoenlaanglosajona que tl:l Consideres referentes

pero siempre es bueno estar en contacto con  profesionales
que han estado donde t0 estas ahora, han pasado por tus
mismas situaciones
y pueden aconsejar
y guiarte. El hecho de
disponer de una red
de profesionales te
permite que puedas
consultar dudas o
pedirles consejo
a la hora de hacer
algo en concreto
bien con mensajes
individuales bien a
través de los grupos.

TV L v, e

Seguir a Enrigue - Enviar mensaje -

TG T O o O e, G T

. Siempre puedes
. Madrid y alrededores, . :
- Enviar mensaje - enviar un mensaje

g Automation - Google Adwords - ~
a los companeros
de grupo:

S ea——
Profesional, Conferenciante y Pro

SEM - PPC, Madrid y alrededores, Espafia
SeguiraYago = Enviar mensaje + Conectar

S | . - 2
IT Division Director at Grayling Spain, Madrid y alrededores, Espaiia
Seguir a Alex Etxebarria * Enviar mensaje - Conectar




Uso #10 de Linkedin Consejo #10

Conseguir potenciales clientes para disenar una estrategia en

Lo Gltimo en la lista aunque no en importancia ni LinkedIn necesitas conocer a

mucho menos. Si tu cliente potencial es una empresa fOﬂdO la red
casi seguro que sus directivos y empleados tienen un
perfil en LinkedIn. Disefa una estrategia para acercarte Apdyate en profesionales que te puedan

a ellos, integrarlos a tus contactos y trabaja la relacién. guiar en el proceso, te puede ahorrar
No es facil ni rapido pero funciona. mucho tiempo y equivocaciones




Todo esto lo puedes conseguir
desde la version gratuita de
LinkedIn, aunque, eso si, con
dedicacion y esfuerzo diario.

Quien dijo que Internet es facil y se logran resultados
inmediatos no dijo la verdad. El trabajo en redes sociales,
y por ende, en LinkedIn, requiere de objetivos claros,
mucho esfuerzo y tiempo. Si quieres aprender mas sobre
LinkedIn te recomiendo la lectura de este ebook gratuito
“30 consejos muy practicos para mejorar tu presencia en
LinkedIn” o de los muchos posts que hemos publicado al
respecto en nuestro blog.

;Tienes Linkedin
pero no sabes
codmo sacarle

todo el partido?

iTe ayudamosa conseguir
grandes resultados!

iDescubre como en
nuestra web!



https://triunfaconlinkedin.com/

iDESCUBRE TODO LO QUE PODEMOS HACER PORTI!
SERVICIOS PARA PROFESIONALES

o Redactamos tu perfil de manera profesional y lo adaptamos a tus objetivos (encontrar un nuevo empleo, conseguir clientes, mejorar tu marca personal...)

o Seleccionamos las mejores palabras clave para tu perfil, para que salgas en las bisquedas de LinkedIn, y te redactamos 3 Titulares Profesionales que

i o Revisamos tu perfil analizando hasta 18 puntos clave y te enviamos un informe personalizado con recomendaciones de mejora segun tus objetivos.

o destaquen.

o Disefiamos tu fondo de perfil para que ofrezcas tu mejor imagen profesional.
o Consultoria telefénica sobre LinkedIn donde te orientamos, aconsejamos y resolvemos todas tus dudas sobre el correcto uso de LinkedIn.

Formacion LinkedIn one to one a la medida en una sesién one to one con Angeles Carsi totalmente personalizada y adaptada a tus objetivos.

& &
SERVICIOS PARA EMPRESAS MAS INFORMACION
ﬁ © Creamos tu perfil de empresa en LinkedIn, o lo optimizamos, para ayudarte a conseguir tus objetivos de negocio en esta red social.
© servicio de soporte en LinkedIn para asegurar la correcta implantacion del uso de LinkedIn en tu empresa.
»
TALLERES DE FORMACION MAS INFORMACION

L

© Disefiamos la mejor estrategia en LinkedIn segtin tus recursos y adaptada a tus objetivos de negocio.

© Impartimos formacion a empresas a equipos de venta, recursos humanos, directivos...

© Taller para la mejora del perfil de LinkedIn donde te ensefiamos a optimizarlo al maximo para que empieces a conseguir resultados.

© Taller parala captacion de clientes donde aprenderas técnicas avanzadas para generar contactos y el uso comercial de LinkedIn.

© Taller para la busqueda de empleo enfocado en optimizar tu perfil y el uso de LinkedIn para encontrar trabajo.

MAS INFORMACION



https://triunfaconlinkedin.com/crear-perfil-linkedin/
https://triunfaconlinkedin.com/mejorar-perfil-linkedin/
https://triunfaconlinkedin.com/palabras-clave-linkedin-seo/
https://triunfaconlinkedin.com/fondo-linkedin/
https://triunfaconlinkedin.com/consultoria-linkedin/
https://triunfaconlinkedin.com/formacion-linkedin-one-to-one/
https://triunfaconlinkedin.com/creacion-perfil-de-empresa-en-linkedin/
https://triunfaconlinkedin.com/estrategia-linkedin/
https://triunfaconlinkedin.com/formacion-linkedin-para-empresas/
https://triunfaconlinkedin.com/soporte-linkedin/
https://triunfaconlinkedin.com/taller-perfil-de-linkedin/
https://triunfaconlinkedin.com/taller-linkedin-captacion-de-clientes/
https://triunfaconlinkedin.com/taller-como-buscar-trabajo-en-linkedin/
https://triunfaconlinkedin.com/linkedin-empresas/
https://triunfaconlinkedin.com/cursos-linkedin/

LinkedIn es nuestra

“red amiga”
Déjanos ayudarte

Llevamos anos ayudando a profesionales y empresas a sacar el maximo partido a LinkedIn.

Tenemos una amplia experiencia en LinkedIn, una red profesional que usamos a diario y conocemos muy a fondo.

@ Mas de 1800 profesionales han pasado por nuestros talleres y formaciones sobre LinkedIn: directores generales, equipos comerciales y
de marketing, responsables de recursos humanos, etc.

Y Hemos ayudado a mas de 1000 profesionales con nuestros servicios de redaccion y revision de perfil.

Hemos trabajado o estamos trabajando con proyectos de LinkedIn para estas companias:

l I leta : Sociedad Espanola de w ﬁ
In People We Trust Reumatologia

@D Acaser e EEEIUPONOS £ Laliga c=x ceco

HYUNDAI sequros linea directa IFEMA
Freas
Servicio para profesionales: Servicio para empresas ¢Has visto nuestros talleres?
v Taller para la mejora de perfil v Social Selling con LinkedIn v Taller para la mejora del perfil
v Taller para la captacion de clientes v Employer Branding con LinkedIn v Taller para la captacién de clientes
v Taller para busqueda de emplea v Formacion in Company v Taller para la busqueda de empleo
917 901 197

v Creacion de perfiles de Empresa
contacto@triunfaconlinkedin.com
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Social Selling Consulting

C/ Adolfo Pérez Esquivel, 3
Edificio “Las Américas III” Of. 23,

28232. Las Rozas, Madrid

917901197

www.triunfaconlinkedin.com

contacto@triunfaconlinkedin.com
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